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SectorRegio

AfzetmarktVerkoop producten in het buitenland

Zowel B2B als B2C 45%

B2B 38%

B2C 16%

Bedrijfsgrootte

MKB klein (2 tot 50 wns.) 57%

MKB midden/groot (50 tot 250 wns.) 43%

Zakelijke en overige dienstverlening 37%

Handel 26%

Industrie 20%

Bouwnijverheid 10%

Accountancy 8%

Ja 66%

Nee 34%

West 45% 

Zuid 25%

Oost 20%

Noord 10%

Buitenlandse vestigingen

Ja 59%

Nee 41%

Minder dan 250 duizend euro 6%

250 tot 500 duizend euro 7%

500 duizend tot 1 miljoen euro 12%

1 tot 5 miljoen euro 20%

5 tot 10 miljoen euro 16%

10 tot 20 miljoen euro 14%

20 tot 50 miljoen euro 11%

50 tot 100 miljoen euro 6%

Meer dan 100 miljoen euro 8%

Jaaromzet





https://www.cbs.nl/nl-nl/nieuws/2024/20/economie-krimpt-in-eerste-kwartaal-2024-met-0-1-procent
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